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NextStage Croissance est une unité de compte créée parmi les premiéres des 2016 de Private Equity éligible a 'assurance-vie,
aux contrats de capitalisation et au PER. En investissant dans NextStage Croissance vous pourrez :

Accompagner Investir indirectement Investir indirectement aux Bénéficier d’'un

la croissance dans un portefeuille déja cotés d’investisseurs mécanisme de

d’entrepreneurs constitué de Private institutionnels et de liquidité en
LS qualité u Equity Family Office B private Equity

Stratégie d’investissement

NextStage Croissance investit intégralement dans NextStage EverGreen, véhicule géré par NextStage AM qui investit principalement dans des
PMEs et ETls rentables, non-cotées en France & Europe. Les PMEs et ETls sélectionnées s’inscrivent dans les 3 disruptions technologiques et les
4 grandes tendances transversales de la 3¢me"Révolution Industrielle".

3 Disruptions Technologiques 4 Grandes Tendances Transversales
.| I :
s 8 |$ all] G| | |O
SANTE DIGITAL INNOVATION CROISSANCE . ECONOMIE INTERNET ECQNOM\E DE
INTELLIGENTE ENVIRONNEMENTALE VERTE A LA DEMANDE INDUSTRIEL L'EMOTION

Performance calendaire sur 5 ans de NextStage Croissance

+20,00%

Valeur liquidative (bi-mensuelle): 1274,02€
+15,00%
o OO°° Perf. depuis 5 ans: +39,75%
+10,00%
° Perf. depuis 3 ans : +57,38%
+5,00%
° Perf. sur 12 mois glissants: +12,18%
+0,00% .
Perf. depuis début d’année (YTD): +11,30%
-5,00%
° Valorisation au 31/08/2024
-10,00% Source : NextStage AM
-15,00% Les performances passées ne préjugent pas

2019 2020 2021 2022 2023 2024 ytd des performances futures et ne sont pas

Le mécanisme de liquidité constantes dans _le temps.

Le processus de sortie se déroule en deux étapes et peut étre réalisé a tout moment a la demande du souscripteur.

Dans un premier temps, le souscripteur adresse une demande de rachat a son assureur qui devra lui transférer ses titres NextStage
Croissance au nominatif pur.

Une fois le transfert effectué, le souscripteur doit adresser une demande de rachat a NextStage Croissance qui, sous réserve d'une
trésorerie suffisante, pourra procéder au rachat des titres sur la base de la prochaine valeur liquidative (valorisation bimensuelle) des actions
NextStage Croissance.

A noter que dans certains cas, la liquidité sera directement assurée par les compagnies d’assurance.

Risque de liquidité : les demandes de rachat pourront ne pas étre honorées, ou n’étre honorées que partiellement faute de liquidité et pourront exceptionnellement étre refusées si le rachat est
susceptible d’entrainer un probléme réglementaire, juridique et/ou fiscal a NextStage Croissance ou porterait le capital social de NextStage Croissance en deca de son montant minimum.

Principales caractéristiques
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10 ans
L'indicateur de risque part de 'hypothése que
vous conservez le produit pendant une durée
supérieure & 5ans (détention recommandée:
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SFDR Péridocitié de valorisation Référencements
Article 8 Bi-mensuelle f
Un rapport ESG annuel est mis a disposition des
souscritpteurs sur le site nextstage-am.com

B ariciL

Forme juridique Commissaire aux comptes Dépositaire

SAS a capital variable KPMG Société Générale Securities Services
Date de création Société de gestion Conditions souscription et frais

4 Aot 2016 NextStage AM 1,1% Voir conditions des assureurs

NextStage AM, spécialiste du Capital-Développement

N NextStage SMds€™ 499 81

Plateforme d'investissement
Entrepreneurs at heart Multi-stratégies* Investissements réalisés PMEs & ETls en portefeuille

*Encours représentés directement par NextStage AM et indirectement par Atream et Linxea (encours conseillés), deux participations
détenues par NextStage EverGreen, un véhicule géré par NextStage AM.
Données au 30/06/2024



Caractéristiques clés du portefeuille au 31/03/2024

315.8m€ 63,8m<€*

Actif net réévalué du
sous-jacent

*Données au 31/03/2024

13%*
(o)
Marge d'EBITDA
moyenne

5,8 ans

Durée de détention moyenne
des entreprises

Chiffre d’affaires moyen des
participations en portefeuille

Source : NextStage AM

Veuillez noter que les performances passées ne préjugent pas des performances futures et ne sontpas
constantesdansle temps

PMEs et ETls en portefeuille au 30/06/2024
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Optimiste et dynamise Gestion de données Spécialiste du verre Location de matériel Leader dans le domaine Créateur de restaurants Plateforme digitale de
les trajectoires de sensibles en SaaS avaleur ajoutée de chantier de linstrumentalisation frangais festifs vente de batiments
marque scientifique en kit
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Solution Plateforme n°l mondial Services Lamarketplace leader Solutions d’éclairage
d'intelligence de location de bateaux en batiment dédiée aux amoureux LED professionnel
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Groupe de conseil en Concepteur et L'un des leaders en europe de Spécialiste du verre a Plateforme digitale de Services en batiment

transformation créateur de bateaux ’éducationen ligne valeur ajoutée produits d'épargne
Sortie Partielle Sortie Partielle Sortie Partielle
* o % sk Kk
3,45x 22,80% x2,57 x2,10
Multiple moyen TRImoyen sur Evolution moyenne Evolution moyenne du nombre
sur les cessions les cessions du CA lors de notre d’emplois temps plein lors de
réalisées réalisées accompagnement notre accompagnement
*Données au 30/06/2024  **Données au 31/03/2024 Source: NextStage AM

Veuillez noter que les performances passées ne préjugent pas des performances futures et ne sont pas
constantesdans le temps

Exemples d’accompagnement

Accélération dans la
distribution digitale

(&

Automatisation de la
chaine de production

o

Opérations de croissance
externeréalisées

C
Développement de l'offre
de produits et services

Kits de
souscription
NextStage AM
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Vos contacts chez NextStage AM

Jonathan Boudin Marine Vollot Laurence Cavallaro

Directeur, Responsable Responsable de
Partenariats
+331442999 09

mv@nextstage.com

Responsable de
de Partenariats

+337 696503 67
jbo@nextstage.com

Relations Investisseurs
+336986718 81
lca@nextstage.com

Avertissement: Document non contractuel édité en septembre 2024, a titre d’information uniquement. Ceci est une communication
publicitaire. Veuillez-vous référer au prospectus du Fonds et au document d’informations clés pour Uinvestisseur avant de prendre toute
décision finale d’investissement. L’investissement dans ce support vous expose a différentsrisques: risque de perte en capital, risque de

faible liquidité et d’investissement dans des sociétés non cotées, risque lié a 'estimation de la valeur des titres en portefeuille.
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